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Данная статья рассматривает стратегические альянсы с позиции теории бизнес-синергии и теории трансакционных издержек. Пред-

ставлено необходимое условие вступления в альянс, которое потом конкретизировано в показатели модифицированной чистой приведен-
ной стоимости и изменении рыночной оценки компании. 
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РЕЦЕНЗИЯ 
Современные глобализационные процессы стали причиной существенных изменений в системе корпоративного управления. Уровень 

взаимосвязи и взаимозависимости организаций растет, что приводит к появлению новых форм межфирменного взаимодействия, одной из 
которых является стратегический альянс. Поэтому рассмотрение вопросов, касающихся оценке ожидаемого результата от вступления в 
стратегический альянс, является весьма актуальным для усиления конкурентоспособности и повышения эффективности функционирова-
ния таких объединений. 

Теоретическая значимость исследования состоит в том, что предлагаемые и обоснованные положения автора о стратегических альян-
сах с позиции теории бизнес-синергии и теории трансакционных издержек позволяют расширить и дополнить существующие  

теоретические исследования в области межфирменного взаимодействия экономических субъектов. Практическая значимость опреде-
лятся возможностью применения рассмотренной методики по расчету и оценке ожидаемой выгоды от вступления в альянс в практике рос-
сийских организаций. 

Статья носит теоретический характер. В ней представлена методика по расчету и оценке ожидаемой выгоды от вступления в альянс. 
Содержание статьи соответствует заявленной теме исследования. 
В целом представленная статья по оформлению соответствует требованиям редакции. 
Заключение о публикации: статья может быть опубликована в журнале. 
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This article looks at strategic alliances from the position of business synergy theory and transaction cost theory. 

Necessary condition for joining an alliance is presented and then translated into modified net present value and 
change of company market value.  
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